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1. OBIJETIVO:

Establecer el procedimiento a seguir en la negociacion de acuerdos o tratados comerciales
internacionales de Guatemala con el resto del mundo: Tratados de Libre Comercio Bilaterales,
plurilaterales y multilaterales y Acuerdos de Alcance Parcial Bilateral, de conformidad con la
base legal sefialada infra y los compromisos adquiridos con las instituciones competentes.

2. ALCANCE:

Este procedimiento aplica a las negociaciones internacionales de acuerdos o tratados de libre
comercio que suscriba Guatemala con el resto del mundo; a las organizaciones de comercio
que deben ser informadas sobre dichos acuerdos y a las instituciones publicas y privadas
participantes en el proceso de negociacion.

3. DEFINICIONES:

3.1. COMIECO:
Sigla que significa: Consejo de Ministros de Integracion Econdmica.

3.2. MINECO:
Sigla que significa: Ministerio de Economia.

3.3. Negociacion Comercial:
Proceso por el cual, el gobierno de Guatemala establece reuniones acordadas con otro
pais o regién a efecto de negociar y concertar acuerdos comerciales de beneficio
mutuo.

3.4. Negociacion del Acuerdo de Alcance Parcial Bilateral:
Proceso por el cual el gobierno de Guatemala negocia con un pais, un acuerdo
comercial de productos especificos que gozaran de preferencias arancelarias.

3.5. Negociacion de Tratado de Libre Comercio Bilateral:
Proceso por el cual el gobierno de Guatemala negocia con un pais, un acuerdo
comercial que cubre el total del universo arancelario y que contiene disposiciones para
la eliminacion de barreras al comercio y normativas relacionadas con bienes, servicios,
inversion y cooperacion comercial.

3.6. Negociacién de un Tratado de Libre Comercio Regional:
Proceso por el cual el gobierno de Guatemala negocia en bloque con los demas paises
centroamericanos (El Salvador, Honduras, Nicaragua, Costa Rica y Panama), un tratado
comercial que cubre el total del universo arancelario y que contiene disposiciones para
la eliminacion de barreras al comercio y normativas relacionadas con bienes, comercio
transfronterizo de servicios, inversion y cooperacion comercial.

3.7. OMC:
Sigla que significa: Organizacion Mundial del Comercio. Instancia del sistema
multilateral de comercio, de donde emanan las principales obligaciones contractuales
que determinan la manera en que los gobiernos configuran y aplican las leyes
reglamentos comerciales nacionales; asimismo, se desarrollan en su sede las relacione
comerciales entre los Estados Miembros mediante un ejercicio colectivo de debate,
negociacion y enjuiciamiento.
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3.8. Protocolo al Tratado General de Integracion Econémica Centroamericana:
Protocolo al Tratado General de Integracion Econdmica centroamericana -Protocolo de
Guatemala-, suscrito en la ciudad de Guatemala, Guatemala, el veintinueve (29) de

octubre de mil novecientos noventa y tres (1993).

4. BASE LEGAL, DOCUMENTOS Y DATOS RELACIONADOS:

Base legal y documentos relacionados

Numero o codigo del documento

Descripcion del documento

Ley Suprema de la Republica de Guatemala,
reformado con Acuerdo Legislativo numero
18-93, de fecha 17 de noviembre de 1993.

Constitucion Politica de la Republica de
Guatemala.

Decreto nimero 5-2021 del Congreso de la
Republica de Guatemala.

Ley para la Simplificacion de Requisitos y
Tramites Administrativos.

Decreto numero 114-97 del Congreso de la
Republica de Guatemala.

Ley del Organismo Ejecutivo.

Decreto numero 7-96 del Congreso de la
Republica de Guatemala.

Ley que aprobo el Protocolo al Tratado
General de Integracion  Econdmica
Centroamericana (Protocolo de Guatemala).

Decreto numero 37-95 del Congreso de la
Republica de Guatemala.

Ley que aprobd el Acuerdo de Marrakech
por el que se establece la Organizacion
Mundial del Comercio.

Decreto numero 71-92 del Congreso de la
Republica de Guatemala y Decreto No. 59-

Disposiciones legales que aprobaron y
enmendaron el Protocolo de Tegucigalpa a

noviembre de 2019.

2002 del Congreso de la Republica que | la Carta de la Organizacion de Estados
aprueba la Enmienda al Protocolo de | Centroamericanos-ODECA-

Tegucigalpa.

Acuerdo Gubernativo numero 211-2019 del | Reglamento  Orgdnico  Interno  del
Ministerio de Economia, de fecha 24 de | Ministerio de Economia.

octubre de 2019.

Acuerdo Ministerial numero 762-2019 del | Estructura Organica Interna
Ministerio de Economia, de fecha 19 de | Complementaria a la estructura

establecida en el Reglamento Orgénico
Interno del Ministerio de Economia.

Acuerdo numero A-028-2021 del Contralor
General de Cuentas, de fecha 13 de julio de
2021.

Sistema Nacional de Control Interno

Gubernamental.

5. NORMAS:

5.1.

internacional, se determinan por las autoridades superiores del MINECO, de acuerd
con el marco de la negociacion que se acuerde y con el o los paises en negociacion:

= Preambulo y Disposiciones Iniciales;

Los temas especificos conocidos en una negociacién de un acuerdo o tratado comerc’gl\‘

= Trato nacional y acceso de mercancias al mercado;
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5.2.

3.3.

Reglas y procedimientos de origen;
Administracion aduanera y facilitacion del comercio;
Medidas sanitarias y fitosanitarias;
Obstaculos técnicos al comercio;

Defensa comercial;

Contratacion publica;

Inversion;

Comercio transfronterizo de servicios;
Servicios financieros;

Telecomunicaciones;

Entrada Temporal de Personas de Negocios;
Comercio electrénico;

Derechos de propiedad intelectual;

Laboral;

Ambiental;

Transparencia;

Administracion del tratado y creacién de capacidades relacionadas con el
comercio;

Solucién de controversias;
Excepciones, y

Disposiciones finales.

Para llevar a cabo una negociacion del tema especifico a tratar, se debera convocar al
sector publico y privado segun corresponda, relacionada con:

La legislacion y normativa nacional.

Los convenios o acuerdos que han sido negociados por el gobierno de Guatemala.
La legislacidn y normativa correspondiente del Mercado Comun Centroamericano.
La legislacion y normativa de la OMC.

Los intereses comerciales del sector econémico especifico.

Los tiempos asignados a las actividades de negociacion que se establecen en el
presente Manual de Normas y Procedimientos, estan supeditados a la naturaleza,
interés o circunstancia de cada negociacion, principalmente cuando la negociacion se
hace de manera conjunta con los otros paises de Centroamérica.

El Director de Politica y Comercio Exterior, es responsable de elaborar un informe don

s5e

establecen los requisitos establecidos para las reuniones de negociaciones dex

acuerdos y tratados comerciales internacionales, siendo estos los siguientes: .
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5.5.

5.6.

5.7.

= Nombre del asesor técnico (negociador por tema especifico).

= Fecha de presentacion del informe.
= Reunidn de negociacion de que se trate y fecha de realizacion.
= Tema especifico negociado.
= Avances realizados.
= Conclusiones y observaciones.
Los funcionarios, servidores publicos, técnicos y profesionales que intervienen en el

numeral “7. PROCEDIMIENTOS” del presente manual de normas y procedimientos, son
corresponsables del contenido y cumplimiento de este segun corresponda.

Situaciones no previstas en el presente manual de normas y procedimientos serdn
resueltas por el Director de Politica de Comercio Exterior.

El presente manual deja sin efecto el Manual de Procedimiento “NEGOCIACION DE
ACUERDOS Y TRATADOS COMERCIALES INTERNACIONALES” ME-VICE-DPCE-MP-ATCI-01,
Version 05.

6. RESPONSABILIDADES:

6.1.

6.2.

6.3.

Viceministro de Integracion y Comercio Exterior es responsable de:
6.1.1. Aprobar, firmary sellar el presente manual de normas y procedimientos.

Director de Politica de Comercio Exterior es responsable de:
6.2.1. Revisar, firmar y sellar el presente manual, garantizando que su contenido
responde al proceso que norma y documenta el mismo.

6.2.2. Delegar y supervisar la actualizacion oportuna del presente manual, en
coordinacion con la Direccion de Desarrollo Institucional.

6.2.3. Dar cumplimiento a la correcta aplicacion del presente manual dentro de la
dependencia a su cargo.

6.2.4. Otras responsabilidades que correspondan, establecidas en el numeral “7.
PROCEDIMIENTOS” del presente manual.

Asesor profesional es responsable de:

6.3.1. Actualizar oportunamente el presente manual por instrucciones del Director de
Politica de Comercio Exterior, en coordinacion con la Direccion de Desarrollo
Institucional.

6.3.2. Firmar y sellar el presente manual, garantizando que su contenido responde
proceso que norma y documenta el mismo.

6.3.3. Cumplir en lo que corresponda para dar cumplimiento al presente manual.

6.3.4. Otras responsabilidades que correspondan, establecidas en el numeral “7.
PROCEDIMIENTOS” del presente manual.
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7. PROCEDIMIENTOS:

7.1. Inicio de una Negociacion de Acuerdos o Tratados Comerciales Internacionales
Responsable No. Actividades Tiempo
1 Recibe instrucciones del Ministro, para iniciar con el 2
proceso de negociacién comercial. dias
Viceministro de - = :
.. 2 Informa al COMIECO sobre la intencién del pais, de 5
Integraciony s Ny »
. iniciar la negociacion de un acuerdo comercial. dias
Comercio
Exterior 3 | Gira instrucciones al Director de Politica de Comercio 5
Exterior para la negociacion del marco general de di
negociaciones. -
4 | Recibe y analiza documentacion enviada por el 13
Viceministro de Integracion y Comercio Exterior. dias
Blrcdit e 5 Est'ablece‘comumcacnorl con autoridades del pais o 3
Politica de paises de interés negociador. dias
Comercio 6 | Convoca y asigna a técnicos negociadores y da
Exterior lineamientos sobre los temas, estrategia y programa 3
de actividades a desarrollar. dias
FIN DEL PROCEDIMIENTO--------=--==-
7.2. Presentacion de propuestas en una Negociacion de Acuerdos o Tratados Comerciales

Responsable

Internacionales
| No.

Actividades

1 | Recibe y analiza instrucciones del Director de Politica de 5
Comercio Exterior sobre los temas, estrategia y programa de .
- dias
actividades a desarrollar.
Técnico 2 | Convoca a los sectores publico y privado que corresponda 2
Negociador segun el tema. dias
(por tema : : = e .
especifico) 3 | Analiza la informacion de los sectores publico y privado, 10
relacionada al tema (ver norma 5.2). dias
4 | Elabora y presenta al Director de Politica de Comercio Exterior, 5
propuestas de estrategias de negociacion segun el tema. dias
5 | Recibe y analiza propuestas de estrategias de negociacion
conjuntamente con el Técnico Negociador y el Viceministro
: de Integracion y Comercio Exterior, para verificar que la
Director de ) i : 5 ;
Politica d informacidon sea la correcta realizando los cambios si los 5
olitica de hubiere.
Comercio : x : - dias
) 5.1 | Si cambios, realiza los ajustes conforme a las propuestas
Exterior i
emitidas.
5.2 | No cambios, sigue paso 6.

vl
(/’
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Responsable ‘ No. ‘ Actividades Tiempo

extranjero.

6 | Coordina con autoridades competentes del pais con el
Tecnico cual se realizara la negociacién, (a través de reunién o 1,5
Negociador correo electrénico). dias
(por tema - — . -
especifico) 7 informa al Director de Politica de Comercio Exterior. 2
dias
Director de 8 | Dirige, coordina y supervisa la logistica de negociacion. 5
Politica de dias
Comercio 9 | Propone al Viceministro de Integracion y Comercio Exterior, 3
Exterior némina de negociadores segun el tema. dias
10 | Conoce propuesta de negociadores, y verifica informacién para 2
su autorizacion. dias
10.1 | No procede, devuelve y solicita nueva propuesta de &
Viceministro de negociacion. dias
Integracion : = -
g i Y 10.2 | Si procede, firma de autorizado. 2
Comercio ¢
. dias
Exterior P T P - e
11 | Envia autorizacion de negociacion al Director de Politica de
Comercio Exterior. 1
dia
---FIN DEL PROCEDIMIENTO
7.3. Negociacion de Acuerdos o Tratados Comerciales Internacionales
Responsable No. Actividades Tiempo
1 | Recibe autorizacion de negociacion del Viceministro de 2
Integracién y Comercio Exterior. dias
l;m;qor;ie 2 | Coordina aspectos organizativos de la negociacion segun 5
Giiten .e particularidades de la misma. dias
Comercio — - — -

Exterior 3 | Gira instrucciones al Técnico asignado para los asuntos de 2
logistica necesarios para participar en las reuniones de di
negociacion. 1as

4 | Recibe instrucciones del Director de Politica de Comercio 15
Exterior. dias
5 | Realiza las gestiones para garantizar la logistica de los 8
Técnico de eventos de negociacion. dias
Logistica 6 | Informa al Director de Politica de Comercio Exterior de las 2
asignado gestiones realizadas. dias \
7 | Entrega boletos aéreos y vidticos respectivos a delegacion de 0
negociadores, en caso se realice la negociacion en el a
ias
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Responsable

Actividades

Recibe informe del Técnico asignado de logistica.
Director de dia
Politica de 9 | Informa al Técnico Negociador sobre los detalles de la logistica 1
Comercio del evento. dia
Exterior 10 | Gira instrucciones al Técnico Negociador sobre el evento. 1
dia
11 | Recibe instrucciones del Director de Politica de Comercio
Exterior y del Viceministro de Integracion y Comercio d"is
y |
Exterior.
12 | Participa en las reuniones de negociacion de un acuerdo o 5
tratado comercial, a nivel local o internacional. dias
(depende de
los dias de la
reunion
programada)
13 | Recibe las propuestas de textos de la otra parte o partes en la 1
Técnico negociacion. dia
. (depende de
Negociador los dias de la
(por tema reunion
especifico) programada)
14 | Elabora analisis de las propuestas de textos recibidas. 1
dia
(depende de
los dias de la
reunion
programada)
15 | Convoca a sectores para analisis de la propuesta recibida. 1
dia
(depende de
FIN DEL PROCEDIMIENTO s giasge
reunion
programada)

7.4. Consultas Sectoriales en la Negociacion de Acuerdos o Tratados Comerciales
Internacionales

Responsable No. Actividades Tiempo
Téciico 1 Realiza reunién con el sector que corresponde segun el 5
Negociador tema, para el analisis correspondiente. dias
(por tema 5
especifico) y 2 | Emite analisis y comentarios de la propuesta a negociar. i
Representantes i
Publico y 3 | Consolida propuesta en informe para trasladar a la instancia 5
Privado superior que corresponda. dias
Técnico 4 | Traslada el andlisis y comentarios de la propuesta al Director '
Negociador de Politica de Comercio Exterior. 2 \
(por tema dias
especifico) FIN DEL PROCEDIMIENTO
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7.5. Reuniones de Negociacion de Acuerdos o Tratados Comerciales Internacionales

Responsable No. Actividades Tiempo
1 Recibe propuesta enviada por el Técnico Negociador 2
. ignado. i
Director de o dias
Politica de 2 | Revisay analiza propuesta. 2
Comercio dias
Exterior 3 | Traslada propuesta al Viceministro de Integracién vy 2
Comercio Exterior para su aprobacion. dias
4 | Recibe propuesta para revision. 1
dia
Viceministrode | 4.1 | No procede, devuelve propuesta al Director de Politica de 1
Integraciony Comercio Exterior con las instrucciones pertinentes. dia
Comercio - -
Exterior 4.2 | Si procede, aprueba propuesta y devuelve al Director de
Politica de Comercio Exterior con las instrucciones 2
pertinentes. dias
Director de 5 | Recibe propuesta aprobada, con las instrucciones 1
Politica de pertinentes. dia
Comercio 6 | Traslada propuesta al Técnico Negociador asignado. 1
Exterior dia
7 Recibe propuesta e instrucciones del Director de Politica de 1
Comercio Exterior. dia
(depende de
los dias de la
reunion
programada)
8 | Presenta y negocia la propuesta en la mesa especifica para 1
el efecto. dia
(depende de
Técnico los d;’as. t:ie la
5 reunion
Negociador
P programada)
P s 9 | Elabora informe con los requisitos establecidos para la 1
especifico) ey :
negociacion. (Ver norma 5.5) dia
(depende de
los dias de la
reunion
programada)
10 | Concluye reuniéon de negociacion, y envia al Director de

Politica de Comercio Exterior los documentos resultantes de
la reunion de negociacion que pueden ser textos finalizados y
acordados o en proceso.

* N
dias '

(depende de
los dias de la
reunion
programada)
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Responsable No. Actividades Tiempo
11 | Recibe informe y textos resultantes de la reunién de 5
negociacion, que pueden ser textos finalizados y acordados o di
en proceso. e
) _ 12 | Presenta conclusiones y recomendaciones al Viceministro
DIFBF(?IDH de de Integracion y Comercio Exterior para confirmar el cierre 2
Politica de de la negociacién o continuar con la siguiente reuniéon de dias
Comercio negociacion.
Exterior = . :
13 | Recopila e integra otros textos acordados, relacionados con 5
la negociacion. dias
14 | Traslada textos acordados al Viceministro de Integracion y 3
Comercio Exterior. dias
15 | Recibe el informe general y los textos resultantes del cierre 5
o continuacién de la negociacién del acuerdo o tratado di
comercial en cuestion. e
16 | Revisa y verifica textos de la negociacion. 10
dias
16.1 | No procede el cierre de la negociacion, da lineamientos y 10
; g acciones a seguir, para volver a los procedimientos No. 7.4 y ]
Viceministro de 75 dias
Integracion y - :
Comercio 16.2 | Si procede el cierre, informa al Director de Politica y 10
Exterior Comercio Exterior que termind la negociacion. dias
17 | Negocia con el homdlogo del pais que corresponda, 15
aspectos finales para el cierre definitivo de la negociacién y (d dlads ;
i " epende de
rabrica de los textos finales del Acuerdo. e i e G
reunion
programada)
18 | Traslada documentos al Director de Politica de Comercio 2
Exterior para que se proceda a la revision legal. dias
19 | Recibe instrucciones del Viceministro de Integracion y
Director de Comercio Exterior para la revision legal del texto final del d'5
P ias
P0||tlca de Acuerdo.
Comercio p R
—— 20 | Envia documentos a revision legal, al Asesor encargado del 1
proceso. dia
21 | Recibe documentos y revisa, si el texto fue negociado en t_sul'e“’ al
. . , - - ~ lempo que
idioma inglés se hace la traduccion al idioma espafol. requiera la
traduccién
Asesor de 22 | Realiza la revisidn legal. Sujeto al
e tiempo que
Revision Legal requiera
revision \
23 | Traslada al Director de Politica de Comercio Exterior la 1

revision legal de los documentos negociados.

dia
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Responsable

Actividades

Tiempo

Recibe los documentos revisados legalmente y coordina 10
24 | agenda con el pais o paises para establecer fecha de ,
suscripcion del Acuerdo o Tratado. dias
Dlrelc.tor de Coordina con el Ministerio de Relaciones Exteriores,
Politica de 25 | gestionar los plenos poderes en favor del funcionario del %5
Comercio Ministerio de Economia que firmara el Acuerdo. dias
Exterior 26 | Informa al Viceministro de Integracion y Comercio Exterior
sobre fecha y lugar de suscripcion del Acuerdo. 1
FIN DEL PROCEDIMIENTO-------mmmmememeev dia
7.6. Suscripcion y vigencia de los Acuerdos o Tratados Comerciales Internacionales
Responsable No. Actividades Tiempo
1 | Recibe informacion sobre posible fecha y lugar de 15
Viceministro de suscripcion del acuerdo. dias
Integracion y 2 | Gestiona a través del Ministro la firma del Acuerdo ante el 4
Comercio Ministerio de Relaciones Exteriores. dias
Exterior 3 | Traslada al Ministro de Economia para firma, el texto final del 5
Acuerdo. dias
4 | Recibe el documento revisado y suscribe acuerdo comercial fgé‘gi‘m;r
negociado en el lugar y fecha acordado. de suscripcion
del Acuerdo
5 | Traslada documento firmado, para que por instrucciones del
Ministro de Despacho Superior se remita al Ministerio de Relaciones
Economia Exteriores para el cumplimiento de las formalidades de ley y 20
entrada en vigor, adjuntando para el efecto el dictamen dias
técnico legal.
------------------------- FIN DEL PROCEDIMIENTO---------------------
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8. FLUJOGRAMA:

8.1 Procedimiento: Iniciar una Negociacion de Acuerdos o Tratados Comerciales Internacionales

Viceministro de Integracion y Comercio Exterior

Director de Politica de Comercio Exterior

Recibe instrucciones del
Ministro, para iniciar el proceso
de negociacién comercial

2

A A

Informa al COMIECO sobre la
intencién del pais, de iniciar la
negociacidn de un acuerdo
comercial
3

v

Gira instrucciones al Director de
Politica de Comercio Exterior
para la negociacién del marco

ME-VICE-DPCE-MNP-04
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general de negociaciones

4

Pagina 1

v

enviada por el Viceministro de
Integracién y Comercio Exterior
5

Recibe y analiza documentacién

v

Establece comunicacién con

autoridades del pais o paises de

interés negociador
6

A

Convoca y asigna a técnicos
negociadores y da
lineamientos sobre los
temas, estrategia y
programa de actividades a
desarrollar
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8.2. Procedimiento: Presentacion de propuestas en una Negociacién de Acuerdos o Tratados Comerciales Internacionales

1

ina

P

Técnico Negociador

Director de Politica
de Comercio Exterior

Viceministro de Integracion
y Comercio Exterior

Recibe y analiza instrucdones del
Director de Politica de Comercio
Exterior sobre los temas, estrategiay
programa de actividades a desarrollar
1

v

Convoca a los sectores publico y
privado que corresponda segun el
tema
2

Analiza la informacién de los
sectores publico y privado,
relacionada al tema
3

¥

A 4

Recibe y analiza propuestas
conjuntamente con el Técnico
Negociador y el Viceministro de
Integracién Y Comercio Exterior

5
Elabora y presenta al Director de
Politica de Comercio Exterior,
propuestas de estrategias de
negociacion segun el tema ZCambios?
4
\_/—\4 5!1 Wb
Traslada el texto al Técnico
Recibe, corrigey devuel s Negociador
5.1
Coordina con autoridades
competentes del pais con el cual Continda el proceso m
se realizard la negociacion 52
6
Informa al Director de Politica de Dirige, coordina y supervisa la Conoce propuesta de negodadores, y
Comercio Exterior P> logistica de negociacién » verifica informadon para su
7 8 il autorizacién
* 10
Propone al Viceministro de
Integracion y Comercio Exterior,
némina de negociadores segin el ¢Procede?
tema
9 NO
W Si
Dewvuelve y solicita nueva propuesta
Recibe, corrige y di | & de negociacion
10.1
Firma de autorizado

10.2

! \

Envia autorizacién de N
negociacién al Director de
Politica de Comercio Exterior
11

ME-VICE-DPCE-MNP-04
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8.3 Procedimiento: Realizar la Negodiacion de Acuerdos o Tratados Comerciales Internacionales

Técnico de Logistica asignado

Director de Politica
de Comercio Exterior

Técnico Negociador

Recibe instrucciones del
Director de Politica de <
%

Recibe autorizacién de
negociacién del Viceministro
de Integracién y Comercio
Exterior
1

'

Coordina aspectos
organizativos dela
negociacidn segin
particularidades de la misma
2

v

Comerdo Exterior
a

v

Realiza las gestiones para
garantizar la logistica de los
eventos de negociacion
)

v

Informa al Director de
Politica de Comercio Exterior
de las gestiones realizadas
6

v

Entrega boletos aéreosy
vidticos respectivos a
delegacién de negociadores,

Gira instrucciones al Técnico
asignado para los asuntos de
logistica necesarios para
participar en las reuniones
de negociacién
3

Recibe instrucciones del
Director de Politica de
Comercio Exterior y del

Recibe informe del Técnico

en caso se realice la
negociacidn en el extranjero.
7

inal

CE

A4

do de logistica
8

v

Informa al Técnico Negociad or
sobre los detalles de la
logistica del evento
9

v

Gira instrucciones al Técnico

" |viceministro de Integraciény

Comercio Exterior
11

v

Participa en las reuniones de
negociacion de un acuerdo o
tratado comercial, a nivel
local o intemacional
12

v

Recibe |as propuestas de

textos de la otra parte o

partes en la negociacion
13

v

Negociador sobre el evento =
10

Elabora andlisis de las
propuestas de textos
recibidas
14

\_/J/\

Convoca a sectores para \)¢
andlisis de la propuesta
recibida
15
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Internacionales

8.4 Procedimiento: Realizar Consultas Sectoriales en la Negociacion de Acuerdos o Tratados Comerciales

Técnico Negociador y Representantes Publico y Privado

Técnico Negociador

‘ Inicio ’

y

Se retine con el sector segun el
tema, para el andlisis
correspondiente
1

y

Emiten andlisis y comentarios de
la propuesta a negociar
2

r

Consolidan propuesta en
informe para trasladar a la

instancia superior que
corresponda
3

inal

Pa

y

Traslada el andliss y
comentarios de la propuesta al
Director de Politica de Comercio

Exterior
4

A 4

>
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8.5 Procedimiento: Reuniones de Negociacion de Acuerdos o Tratados Comerciales Internacionales

Viceministro de Integracion

Director de Politica

Pagina 1

2 C 2 Técnico Negociad
y Comercio Exterior de Comercio Exterior y gocrdoar
‘ Inicio ’
A 4
Recibe propuesta enviada
por el Técnico Negociador
asignado
1
Revisa y analiza propuesta
Traslada propuesta al
Recibe propuesta para Viceministro de Integracidny
revisién < Comercio Exterior parasu
4 aprobacién
3.
éProcede?
NO
h 4
Devuelve propuesta al
<l Director de Politica de Recibe propuesta e
Comercio Exterior con las | Recibe corrige y devuelve instrucciones del Director de
instrucciones pertinentes "I Politica de Comercio Exterior
4.1 f 7
Presenta y negociala
Aprueba propuestay propuesta en la mesa
devuelve al Director de Recibe la propuesta especifica para el efecto
N Politica de Comercio Exterior .| aprobada yla traslada al 8
con las instrucciones = Técnico Negociador
pertinentes 5 v
4.2
v Elabora informe con los

Traslada propuesta al

Técnico Negociador asignado
6

requisitos establecidos para
la negociacién
9

v

Envia a Director de Politia de
Comerdo Exterior
documentos resultantes de a
reunién de negodadén
10
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8.5 Procedimiento: Reuniones de Negociacion de Acuerdos o Tratados Comerciales Internacionales

Viceministro de Integracion
y Comercio Exterior

Director de Politica
de Comercio Exterior

Equipo Negociador de Revisién Legal

Recibe el informe general y los
textos resultantes del cierre o
continuacién de la negociacién

15

h 4

Revisa y verifica textos de la

Recibe informe y textos resultantes de
la reunién de negociacién
11

Presenta conclusiones y
recomendaciones al Viceministro de
Integracion y Comercio Exterior
para confirmar el cierre de la
negociacibn o continuar con la
siguiente reunién de negociacién
12

2

Recopila e integra otros textos

negociacién acordados, relacionados con la
16 negociacibn
13
Traslada textos acordados al
Viceministro de Integracion y
¢Procede? Comercio Exterior
14
NO
¥

Da lineamientos y acciones a seguir

en la negociacion
16.1

informa al Director de Politicay
N Comercio Exterior que seda por
terminada la negociacion

16.2

v

Negocia con el homélogo del pais
que corresponda, aspectos finales
para el cierre definitivo de la

negociacién
17

¥

Traslada documentos al Director de
Politica de Comercio Exterior para | |
que se proceda a la revision legal

18

a2

PE' in

A 4

Recibe instrucciones del
Viceministro de Integracién y
Comercio Exterior
19

Reciben documentos y revisan, siel
texto fue negociado en idioma inglés

> se hace la traduccién al idioma
espafiol
21

L 2

v

Envia documentos a revisién legal
20

Realizan la revisién legal
22

Recibe los documentos revisados
legalmente y coordina agenda con el
pais o paises para establecer fecha |

Y

Trasladan al Director de Politica de
Comercio Exterior la revision legal

de suscripcién del Acuerdo o =
Tratado
24

Coordina con el Ministerio de
Relaciones Exteriores, las
formalidades legales para la firma o
suscripcién del Acuerdo
25

Informa al Viceministro de
Integracién y Comercio Exterior
sobre fecha y lugar de
suscripcién del Acuerdo
26

de los documentos negociados
23

ME-VICE-DPCE-MNP-04
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8.6 Procedimiento: Suscripcion y vigencia de los Acuerdos o Tratados Comerciales Internacionales

Viceministro de Integracién y Comercio Exterior

Ministro de Economia

I&ina 1

‘ Inicio '

A 4

Recibe informacidn sobre posible
fecha y lugar de suscripcién del
acuerdo
1

Y

Gestiona la firma a través del
Ministerio de Relaciones Exteriores
2

Y

Traslada al Ministro de Economia para
firma, el texto final del acuerdo

3

A 4

acordado
4

Recibe el documento revisado y
suscribe acuerdo comercial
negociado en el lugar y fecha

v

dictamen técnico legal
5

Traslada documento firmado, para
que por instrucciones del Despacho
Superior se remita al Ministerio de
Relaciones Exteriores parael
cumplimiento de las formalidades
de ley y entrada en vigor,
adjuntando para el efecto el
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\

9. ANEXOS:

(NO APLICA)




